»,Dann ware die Harley

made in Germany"“

- KAMEN. Der Handelskrieg, den US-Prasi-
dent Donald Trump angezettelt hat, be-
trifft auch Tom Pfeiffer. Der Harley-Da-
vidson-Handler erzahlt, wie die Fans der
Motorrad-Kultmarke reagieren und was
die Strafzolle bedeuten.

Von Carsten Fischer

Herr Pfeiffer, wie ist die Stim-

- mung bei den Harley-David-
son-Fans? Die Maschinen
kdnnten bald deutlich teurer
werden, weil die EU mit
Strafzéllen auf die Stahlzélle
von Donald Trump reagiert.
Das ist auch so, die Strafzolle
sind in Kraft getreten. Eigent-
lich wiirden die Motorrader
25 Prozent teurer; aber Har-
ley-Davidson iibernimmt die
Zolle. Als Aktienunternehmen
konnen die es sich nicht leis-
ten, weniger zu verkaufen.

Lange durchzuhalten ist so ei-
ne Unterstiitzung aber wohl
nicht...

Ja, deshalb tiberlegt das Un-
ternehmen, die Produktion
ins Ausland zu verlagern. Ber-
lin und Villach in Osterreich
haben sich schon als Produk-
tionsstandort angeboten.
Wenn die Endmontage im
Ausland gemacht wird, wiirde
man Zollen aus dem Weg ge-
hen. Dann wire die Harley
»,Made in Germany*, das wére
doch nicht schlecht, oder?
(lacht)

Werden héhere Preise die
Kdufer abschrecken? Eine

»Fat Boy“ mit dem kleineren
Milwaukee-Eight-Motor kos-
tet jetzt schon rund 22.000
Euro.

5500 Euro mehr, das wire fiir
den einen oder anderen Kiu-
fEI' SChOI‘l eine Hausnummer.

In Deutschland werden unge-
fahr 11000 Motorrdder im
Jahr verkauft. Es gibt eine
Schitzung, dass es durch die
Strafzoélle nur noch 7000 sein
konnten. Aber wer unbedingt
eine Harley haben will, der
wird sie auch weiter kaufen.

Harley Davidson hat jetzt
schon Werke im Ausland, um
Zélle zu umgehen...

Es gibt Werke in Indien und
Brasilien, wegen hoher Im-
portzolle dort. In Thailand
wird ein Werk aufgebaut, das
fiir den asiatischen Markt ge-
dacht ist. Der europiische
Markt ist mit 40.000 verkauf-
ten Motorrddern im Jahr der
grofSte Exportmarkt fiir Har-
ley-Davidson. Die héitten gar
nicht die Kapazitit, diesen
aus den bestehenden Werken
im Ausland zu bedienen.

Donald Trump hat einen Han-
delskrieg angezettelt, und
Harley steckt mittendrin.

Zur Person

= Tom Pfeiffer, 36, ist wie sein
Vater Norbert Geschaftsfih-
rer der Harley-Davidson Mo-
torrad Pfeiffer GmbH an der
Werver Mark in Heeren-
Werve. Das Unternehmen
handelt mit Motorradern
der amerikanischen Kult-
marke.

= Kfz-Meister Norbert Pfeiffer
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Rund 11.000 Motorrader der
Kultmarke werden jahrlich in
Deutschland verkauft.

Merken Sie das an den Ver-
kaufszahlen?

Trump ist in aller Munde,
auch durch die Strafzollthe-
matik. Als das in den letzten
Monaten aufgekocht ist und
bevor die Zolle in Kraft getre-
ten sind, haben sich sehr viele
Leute noch eingedeckt mit ei-
nem Motortad.

Bei einer Harley wird ja sozu-
sagen der Easy-Rider-Traum
gleich mitverkauft. Die Bilder
im Kopf sind lang gestreckte
US-Highways vor imposanter
Landschaft. Haben Sie das
selber schon mal so erlebt?
Wir sind iiber die Route 66
gefahren, das ist der Traum
von Freiheit. Den Traum, ein-
mal durch Amerika zu fahren,
hat wohl jeder Harley-Fahrer.

erfillte sich 1979 mit der Er-
offnung der Harley-David-
son-Vertretung einen Le-
benstraum. Er war viele Jah-
re lang der einzige Harley-
Vertragshandler im Ruhrge-
biet. Am Firmensitz haben
seit 1993 die Mitglieder des
Clubs , Chapter Westfalen
Mitte“ und die ,Ladies of
Harley“ ein Zuhause.

Lassen sich die Fans durch
Trump den Amerika-Traum
vermiesen?

Ich habe von ein paar Leuten
gehort: Uh, Amerika, da fah-
ren wir erst mal nicht hin, wir
wollen dort nicht unser Geld
ausgeben. Im Endeffekt glau-
be ich nicht, dass es grofle
Auswirkungen gibt. Die dort-
hin reisen wollen machen das
weiterhin.

Motorrad-Verkaufen ist eine
eher unpolitische Titigkeit.
Reizt sie Trumps Spruch
»America First“ vielleicht da-
zu, doch mal ein politisches
Statement abzugeben?

Das offizielle Statement von
Harley-Davidson ist immer
fiir einen freien Handel, fiir
eine freie Wirtschaft und
nicht politisch. Trump twit-
tert irgendwelche unmogli-
chen Sachen, dass ihm das
Unternehmen in den Riicken
falle. Aber die wollen nur das
Beste fiir das Unternehmen.

Wer werden eigentlich die
Verlierer und wer die Gewin-
ner im Zollstreit sein?

Der Verlierer sind die ameri-
kanische Wirtschaft und die
betroffenen Menschen. Es
drohen der Abbau von Ar-
beitsplatzen und Auswirkun-
gen auf den Aktienkurs.

Von Gewinnern sprechen Sie
also nicht.... Konnen Sie sich
auch personlich ein Bild in

den USA machen?

Ende August bin ich bei der
Héandlertagung in San Diego.
Da werden die 2019er-Model-
le vorgestellt. Das ist wie Fort
Knox. Bevor nicht der Vor-
hang geodffnet wird, kommt
nichts an die Offentlichkeit.
Wir wissen aber, dass die
2019er-Modelle eine Preiser-
hohung bekommen werden.



